Nar Antura tecknade avtal med
PostNord, som ar resultatet av
samgadendet mellan Post Danmark
A/S och Posten AB, var det inte bara
den storsta affaren for féretaget.
Det var ocksa kvitto pa att lang-
siktigt arbete l6nar sig, att Antura
Projects ar ett av de basta systemen
och att Antura har det som kravs
for att sld de storsta tillverkarna i
varlden i stora upphandlingar.

Mattias Slotte, Head of Programme Management Office pa PostNord.

Mer arbete i1 projekt oppnar ytterligare
marknader for Antura Projects

— Vi sokte ett projekt- och portfoljhanteringsverk-
tyg att viixa med och som ér ritt i var nuvarande
situation. Vi hade krav inte bara pa funktionalitet
utan ocksa pa kostnad, tid fér implementering och
grad av standard. Med verksamhet i flera linder
var det dven viktigt att kunna anpassa allt till olika
sprak. I slutdndan stod valet mellan nagra leveran-
torer och avgorande blev da anvindarvénlighet,
lattarbetat grianssnitt och hur Antura i samrad med
kunderna utvecklar verktyget. Vi blir en aktiv del

i deras utveckling. Detta bekriftades ocksa med
ett stort antal referenskunder vilket avgjorde valet,
sdger Mattias Slotte, Head of Programme Manage-
ment Office pa PostNord.

Antura startade for tio ar sedan och efter nagra ar
med intensivt utvecklingsarbete kunde den forsta
versionen av projektverktyget Antura Projects pre-
senteras. Idag dr Antura en ledande leverantor pa
svenska marknaden trots konkurrens fran ett antal
av virldens storsta foretag inom I'T-sektorn.

—Vi arbetar nira vara kunder utan externa
forsdljningsled mellan oss och slutkunden. Genom

att fora en bra dialog med alla kunder blir vi béttre
pa att forsta varje enskild kunds behov och krav.
Nu har vi presenterat den 5:e generationen av
Antura Projects och mycket av framgangen kan vi
tacka det nédra samarbetet vi har med véra kunder,
sdger Mattias Andersson, vd och huvudégare i
Antura.

Bast i klassen!

Foretag stiller idag hoga krav pa bade system och
leverantorer. Mattias Andersson trycker pa att ma-
let med Antura Projects dr att vara bist pa samtliga
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omraden, det ricker inte med att vara bést pa nagra
enskilda delar. Genom att vara bist 6ver hela linjen
uppnar Antura den trovérdighet som dr nyckeln till
framgang. Koppla det till absoluta krav om hogsta
kvalitet och enkelhet sa gor det att dven ett, i sam-
manhanget, litet foretag i Sverige kan konkurrera
och sla de storsta foretagen i vérlden.

Expansion och utveckling
Antura surfar just nu pa en framgangsvag och en
naturlig fraga till Mattias Andersson &r vad som dr
foretagets nista steg och hur han ser pa framtiden.
—Vi fér fler och fler internationella forfragningar
och kommer att expandera verksamheten succes-
sivt till &ven andra ldander. Vi borjar i Norden och
inom en femarsperiod ser jag att vi kommer att
finnas i vissa delar av Europa och i Nordamerika.
Det faktum att mer och mer arbete sker i projekt-
form innebir ocksa stora mojligheter for oss efter-
som Antura Projects 4r ett perfekt projektverktyg
bade for den stora internationella koncernen och
for det mindre lokala foretaget, avslutar Mattias.
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